Die faire

Preisfindung
fur Kaufer.

Innovativ - sicher - fair.

Das digitale Angebotsverfahren.



So transparent und fair war der
Kauf einer Immobilie noch nie!

Mit DAVEit wissen Sie beim Kaufpreis genau, was Sache ist!

,Hoffentlich habe ich nicht zu viel bezahlt“ oder
,»Fur meine Traumimmobilie hatte ich auch mehr be-
zahlt, wenn ich gewusst héatte, wie knapp ich dran
bin“. Diese Bedenken haben Kaufer immer wieder.
Die Innovation in der Immobilienvermittlung -
DAVEit von RE/MAX - bietet Ihnen kinftig die
optimale Lésung und sorgt dafiir, dass die Ange-

Wie lauft DAVEIt ab?

Nachdem Sie lhre Wunschimmobilie mit lhrem
RE/MAX Makler besichtigt haben, werden in
einem personlichen Beratungsgesprach samt-
liche relevanten Informationen besprochen und er-
ldutert. AnschlieBend erhalten Sie per E-Mail eine
Einladung mit einem Link zu DAVE/t. Damit kon-
nen Sie einfach und sicher auf lhrem Smartphone,
Tablet oder PC ein verbindliches Angebot abge-
ben. Die kompetente und professionelle Beratung

botsabgabe fir |hre Wunschimmobilie trans-
parent und sicher ablauft. DAVE/t ist die siche-
re Plattform, auf der Sie online Kaufangebote
abgeben kénnen. Es kommt somit zu einer nach-
vollziehbaren, fairen und transparenten Preisfindung
unter allen Interessenten und Sie entscheiden,
welchen Preis Sie bereit sind zu bezahlen.

durch Ihren RE/MAX Makler bleibt vom Anfang bis
zum Abschluss und darlUber hinaus nattrlich wei-
terhin bestehen. Die Angebotslegung erfolgt je-
doch nicht mehr auf Papier, sondern online mit
DAVEi/t. Je nachdem welches DAVE/t-Verfahren
vom Verkaufer bei der Immobilie gewahlt wurde,
haben Sie eine der folgenden Moglichkeiten zur
Angebotslegung:

RE/MAX
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Geschlossenes
DAVEit-Verfahren

¢ Jeder Interessent kann genau ein Angebot online abgeben;
Angebotspreise sind bis zum Ende der Angebotsfrist fiir niemanden einsehbar.

¢ Nach der Angebotsfrist erhédlt der Verkaufer alle Angebote tUbermittelt.

Offenes
DAVEit-Verfahren

¢ Jeder Interessent kann beliebig oft ein Angebot abgeben bzw. erhéhen.

¢ Alle anonymisierten Angebote bzw. das aktuell h6chste
Angebot sind zu jeder Zeit transparent fir alle offen einsehbar.

¢ Nach der Angebotsfrist erhédlt der Verkdufer alle Angebote tbermittelt.

Die letzte Entscheidung tber die Annahme eines Kaufangebotes liegt immer beim Verk&ufer.

Das Versprechen!
Ilhr Mehrwert von DAVEIt.

Was bleibt:

Die personliche Beratung bei der Besichtigung der Wunschimmobilie, die Erlauterung von komplexen
Dokumenten und Unterlagen, die Vorbereitung und Begleitung bei der Vertragsausfertigung und auch
darlber hinaus — sind bei RE/MAX Standard. Das wird auch so bleiben.

DAVEIt bietet Ihnen zusatzlich:

e Eine faire Preisfindung.
e Die Preisentwicklung ist transparenter nachvollziehbar.
e Der Ablauf der Angebotslegung ist strukturiert, standardisiert und Klar.

e Die Angebotslegung kann in Ruhe online von zu Hause aus oder
mobil von unterwegs erledigt werden.

¢ Die kauf- und entscheidungsrelevanten Unterlagen stehen online zur Verfigung.
e Es kommt zur Vermeidung rechtlicher Unklarheiten.
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Ein starker Partner an lhrer Seite
RE/MAX HOMEfriends Berlin

Unser RE/MAX HeiBluftballon fahrt Gber der Stadt, wir sind die 6rtlichen Experten. Wir sind wir flir Immobi-
lienfragen der richtige Ansprechpartner. Suchen Sie nach einer serviceorientierten Firma? RE/MAX hilft lnnen
bei der Bewéltigung aller Schritte: von Vorbereitungstipps fiir den Verkauf und Kauf von Immobilien. Man
kennt uns flr unseren bertihmten Anspruch: ,Niemand auf der Welt verkauft mehr Immobilien als RE/MAX”.
Lassen Sie es uns Ihnen beweisen. Kontaktieren Sie uns, damit wir lhnen erfolgreich helfen kénnen.

Torsten Radloff
Broker Owner & Geschafstflihrer
Immobilienmakler

M +49 (0)160 81 07 322
T +49 (0)30 3385 3262
F +49 (0)30 3385 3338
E torsten.radloff@remax.de

RE/MAX

BoérnestraBe 22, Eingang Langhansstra3e
13086 Berlin

E torsten.radloff@remax.de

www.homefriends-berlin.remax.de

RE/MAX

HOMEfriends Berlin

Silke Radloff
Broker- & Office-Managerin
Head of Communication

M +49 (0)176 16 62 27 74
+49 (0) 30 3385 3262
+49 (0) 30 3385 3338
silke.radloff@remax.de

m T -

00000

D-RMC-00842321_00001



