Die transparente

Preisfindung
fur Verkaufer.

Innovativ - sicher - fair.

Das digitale Angebotsverfahren.
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Die faire und transparente Preisfindung!

Mit DAVEit wissen Sie genau, was Sache ist.

Sie als Verkaufer mochten bestimmt die Sicher-
heit, dass Sie lhre Immobilie nicht unter Wert
verkaufen. DAVE/t — das digitale Angebotsver-
fahren von RE/MAX - bietet lhnen die transpa-
rente Preisfindung in einem einfachen, schnel-
len und sicheren Prozess. Alle Interessenten
kénnen Uber DAVE/t online ein Angebot ab-
geben. Das spiegelt lhnen die aktuelle Markt-
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situation optimal wider und garantiert lhnen, dass
Sie unter allen Interessenten den passenden Kaufer
finden. Somit kommt es zu einer fairen und
transparenten Preisfindung und zum guten Ver-
kaufspreis fur Sie.

RE/MAX
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DAVEit bietet Ihnen zwei Moglichkeiten beim Verkauf:

Geschlossenes
DAVEit-Verfahren

¢ Jeder Interessent kann genau ein Angebot online abgeben;
Angebotspreise sind bis zum Ende der Angebotsfrist fiir niemanden einsehbar.

¢ Nach der Angebotsfrist erhdlt der Verkaufer alle Angebote tUbermittelt.

Offenes
DAVEit-Verfahren

¢ Jeder Interessent kann beliebig oft ein Angebot abgeben bzw. erhéhen.

¢ Alle anonymisierten Angebote bzw. das aktuell h6chste
Angebot sind zu jeder Zeit transparent fir alle offen einsehbar.

¢ Nach der Angebotsfrist erhédlt der Verkdufer alle Angebote tbermittelt.

Welches Verfahren optimal zu lhrer Immobilie passt, erfahren Sie von Ihrem personlichen RE/MAX-Experten.

Das Versprechen!
Ihr Mehrwert von DAVEIt.

Was bleibt:

Dienstleistungen, wie zum Beispiel eine kostenlose Marktwerteinschatzung vom Makler, die profes-
sionelle Aufbereitung der Immobilie, die Erhebung aller verkaufsrelevanten Unterlagen, die Erstellung
eines optimalen Marketingplanes, die Bewerbung der Immobilie Gber verschiedene Kanale, der Zugriff
auf das groBte Maklernetzwerk in Deutschland und die Abnahme von zeitintensiven Besichtigungster-
minen — sind fir uns natdrlich nach wie vor selbstverstéandlich.

DAVE.it bietet Ihnen folgende Zusatzvorteile:

e Optimale Preisfindung, weil durch DAVEI/t alle Interessenten miteinbezogen
werden kénnen, egal ob 5 oder 50 Interessenten Kaufangebote abgeben wollen.
Die Frage ,,Habe ich zu glnstig verkauft?“ stellt sich nicht mehr.

¢ Die aktuelle Marktsituation entscheidet Gber den Preis.

e DAVEI/t beschleunigt die Abwicklung, das spart lhnen als Verkdufer Zeit und oft auch Geld.
e Die Abschlussfreiheit bleibt fir Sie als Verkaufer gewahrt.

e Eine Provision wird nur im Falle einer erfolgreichen Vermittlung fallig.

e DAVEIt gibt es in Deutschland exklusiv nur bei RE/MAX.
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Ein starker Partner an lhrer Seite
RE/MAX HOMEfriends Berlin

Unser RE/MAX HeiBluftballon fahrt Gber der Stadt, wir sind die értlichen Experten. Wir kennen wie unsere
Westentasche, daher sind wir fir Immobilienfragen der richtige Ansprechpartner. Suchen Sie nach einer ser-
viceorientierten Firma? RE/MAX hilft lhnen bei der Bewéltigung aller Schritte: von Vorbereitungstipps flr den
Verkauf von Immobilien bis hin zum Namensschild am neuen Zuhause des Kaufers. Man kennt uns fir unse-
ren berlihmten Anspruch: ,Niemand auf der Welt verkauft mehr Immobilien als RE/MAX”. Lassen Sie es uns
Ihnen beweisen. Kontaktieren Sie uns, damit wir lhnen erfolgreich helfen kénnen.

Torsten Radloff
Broker Owner & Geschaftsflihrer
Immobiienmakler

M +49 160 81 07 322

T +49 (0)30 3385 3262

F +49 (0)30 3385 3338

E torsten.radloff@remax.de

RE/MAX

BoérnestraBe 22, Eingang Langhansstra3e
13086 Berlin

E torsten.radloff@remax.de

www.remax-living.com

RE/MAX

Living Immobilien Berlin

Silke Radloff
Broker- & Offive-Managerin
Head of Communication

M +49 (0)176 16 62 27 74
+49 (0)30 3385 3262
+49 (0)30 3385 3338
silke.radloff@remax.de
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